El uso del

"software " *
como capital

Bernardo Parra R.**

(En qué condiciones un
software se vuelve capital?

Se sabe por la teorfa econémica
que ni el dinero ni las maquinas
son de por si capital: para que ad-
quieran esta caracteristica deben
usarse como tal, es decir, deben rela-
cionarse con la tinica mercancia ca-
paz de incrementarles su valor: la
fuerza de trabajo.

* En este articulo se utiliza el término en in-
glés "software" y sus equivalentes en espa-
fiol programa y soporte l6gico para com-
putadoras.

** Profesor Asociado Depto. de Gestién Em-
presarial, Universidad Nacional de Co-
lombia.

Ademas, toda mercancia tiene
dos valores: valor de uso y valor de
cambio.

El dinero aunque es la mercancia
universal no es de por sf capital; las
monedas y billetes que tengo en este
momento en el bolsillo tampoco. Pa-
ra que dicho dinero se transforme en
capital debo usarlo con la intencién
de incrementarlo, es decir, invertir-
lo, o sea, cambiarlo por otra mercan-
cia que al venderla, me proporcione
mayor dinero.

Cuando cambio mi dinero por
otros valores de uso, por ejemplo:
una cerveza, un perfume para la
buena suerte, o compro un momen-

to de entretenimiento, digamos, al-
quilo una maquina de juegos elec-
trénicos, no estoy haciendo uso de él
como capital sino como medio de
cambio.

La férmula general del capital es
D-M-D, donde D = D+d, es decir, el
dinero inicial mds un incremento.
Pero, ;dénde se produce este incre-
mento? Este incremento no se pro-
duce en el comercio, puesto que alli
lo tinico que hacen las mercancias es
realizar su valor, que ya llevan den-
tro. En el comercio siempre son
iguales las sumas de las compras y
de las ventas. El mayor valor sélo se
consigue en la produccién. Cuando
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en la esfera comercial yo compro
una méquina por una suma de dine-
ro D y la vendo por una cantidad
mayor D', la diferencia entre: D’-D,
=d, no fue producida en el comercio
sino realizada alli, dicho incremento
fue producido en la fabrica de ma-
quinas y trasladado a laempresa co-
mercial, mejor dicho fue cedido al
comerciante por el productor.

Asi pues, volviendo al asunto que
nos ocupa, el "software" sélo hace su
metamorfosis en capital cuando se
relaciona con la mercancia fuerza de
trabajo para agregar mas valor. Es
decir, cuando al disponer de cierta
suma de dinero, compro en el mer-
cado fuerza de trabajo, que voy a
usar durante un tiempo determina-
do, en los medios de produccién de
que dispongo, para producir una
mercancia especializada que voy a
vender en el mercado por un dinero
mayor que el que adelanté, para el
caso da lo mismo que la fuerza de
trabajo comprada sea ajena o em-
plee la mia propia o la de mi familia
(ver diagrama pé4gina siguiente).

Habiendo hecho las anteriores
aclaraciones, podemos pasar a defi-
nir el tratamiento contable y finan-
ciero que se le debe dar al "software"
enrelacién con el uso que de él se ha-
gay en correspondencia con su "va-
lor" comercial (precio).

El "software" como capital

fijo o circulante

En todo proceso de produccién el
capital se descompone en capital fijo
y capital circulante. El capital fijo se
incorpora a la produccién en forma
lenta y paulatina, en tanto que el ca-
pital circulante entra en su totalidad
a hacer parte del producto y se recu~
pera en su totalidad en un ciclo de
rotacién.

Respecto a qué tratamiento debe
déarsele a un "software", si como acti-
vo 0 como gasto, existen varias opi-
niones, todas ellas bien argumenta-
das. En términos generales, los crite-
rios se sustentan en las siguientes
consideraciones:

a. El tipo de empresas que usan el
~"software".
El valor comercial de la copia.
c. El costo de produccién del mis-

mo.

Quien usa el programa

En el primer caso, se considera
que si la empresa tiene como objeti-
vo o razén social producir soportes
légicos para computador, ya sea so-
bre pedidos o normalizados puede
tratar sus costos de produccién de
dos maneras:

- Como un gasto normal del pe-
riodo.
- Comounainversién.

Por lo general cuando el "softwa-
re" ha sido producido para resolver
un problema particular de una em-
presa, mediando sobre él un contra-
to de pedido, todos los ingresos y
gastos correspondientes a su pro-
duccién pueden ser cargados a las
cuentas del estado de ingresos y
egresos del mismo periodo.

Si como resultado de la actividad
normal, la empresa se orient6 a pro-
ducir "software" normalizado, pue-
de optar por una o dos alternativas
parael tratamiento contable:

- Capitalizarlo, o
- Considerarlo como un gasto del
periodo.

La decisién respecto a cuél de las
dos alternativas elegir estd en co-
rrespondencia con el valor del so-
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porte. Siempre y cuando el valor de
dicho "software" sea alto, es decir,
representé una suma considerable
respecto al capital de la empresa, se
recomienda capitalizarlo. En caso
contrario debera considerarse como
un gasto.

El efecto de una decisién de este
tipo sobre las cuentas de balance en
cualquiera de los dos casos es bas-
tante significativo. Veamos:

Si por ejemplo el valor de
produccién de un software esta cer-
cano al 50% del capital suscrito y
pagado de una empresa, seria un
error llevarlo en su totalidad a las
cuentas de gastos, debido a que el
efecto sobre las utilidades es dis-
minuirlas, en tanto que si se
capitalizara, apenas la parte amor-
tizable correspondiente al periodo,
afectaria las utilidades del mismo.

Ademads si se llevara en su
totalidad a las cuentas de gastos, su
efecto también se observara en las
cuentas del balance debido a que se
disminuyen las cuentas del activo
en la suma equivalente al valor de
produccién del soporte. En tanto
que si se capitalizara, el efecto es
hacer un cambio de destino del capi-
tal circulante convirtiéndolo en una
inversién recuperable en el futuro.

Asi pues, el efecto de capitalizar o
llevar a gastos la suma gastada en la
produccién de un "software" tiene
sus efectos interesantes. En primer
lugar, al finalizar el periodo durante
el cual se ha decidido amortizarlo (2
a 5 afos), el programa permanece
con su valor de uso invariable (lo
que no ocurre con otro tipo de ac-
tivos), ademds, mientras sigan
vendiéndose copias del mismo en el
mercado, estd en condiciones de
proporcionar ganancias extraor-
dinarias.

Aspectos contables relativos
al tratamiento del software
como activo fijo o como activo
corriente

Se ha dicho que el valor alcanza-
do en la produccién de un software

Convenios

Convenio Colsubsidio-
Universidad Nacional

Gloria Rodriguez Lozano™

El Departamento de Gestion
Empresarial de la Facultad de Cien-
cias Econémicas de la Universidad
Nacional de Colombia, ha suscrito
un convenio con la Caja Colom-
biana de Subsidio Familiar (Colsub-
sidio) para la formacién avanzada
de pequenos y medianos empre-
sarios que preferiblemente per-
tenezcan al programa de Fomento
Empresarial. Dicha formacion se
realizara mediante seminarios-tal-
leres enfocados a la preparacion
en la toma de decisiones de carac-
ter gerencial en las diferentes areas
funcionales que se manejan en el
interior de la organizacién empre-
sarial.

Este programa esta coordinado
por la profesora Gloria Rodriguez
Lozano y contara con el apoyo de
la carrera de Administracion de
Empresas y de los alumnos mas so-
bresalientes del seminario sobre
Consultoria de Organizaciones.

Con este convenio, la Facultad
de Ciencias Econémicas y espe-
cialmente el Departamento de
Gestion Empresarial no sélo per-
sigue afianzar los vinculos ya es-
tablecidos con el medio empresa-
rial del pais, sino que adicio-
nalmente pretende apoyar de
manera decidida el desarrollo de
las pequenas y medianas empresas
hacia unidades econémicas pro-
ductivas generadoras de bienestar
y de evolucién en la calidad de
vida de la comunidad ligada a
ellos.

* Coordinadora Convenio Colsubsidio-U.
Nacional.

determina en gran parte la decisién
de cargarlo a los gastos del periodo o
capitalizarlo.

Indudablemente el costo de pro-
ducir o de adquirir un software pue-
de ser considerado alto o bajo en re-
lacién con el volumen de operacio-
nes de la firma. Asi por ejemplo, 150
mil pesos, es una cifra poco signifi-
cativa en una empresa que obtiene
ventas anuales superiores a los 150
millones de pesos. Sin embargo si
las ventas apenas alcanzan un mi-
116n y medio o menos, la cifra arriba
anotada adquiere proporciones de
importancia.

En segundo lugar, depende del
tipo de programa al que se haga
referencia, puesto que si se trata de
un soporte légico, que por su
originalidad o por el tipo de
problemas que resuelve, merece
patentarse adquiere, ademds de un
costo de produccién, un precio de
monopolio. Este es el caso de al-
gunos soportes que se pueden incor-
porar como unidades que hacen
parte de un equipo, por ejemplo un
RAM. Debido a que el programa
puede comercializarse en con-
diciones muy ventajosas para el
productor o para quien adquiere la
exclusividad de la patente, en cuyo
caso el tiempo de amortizacién es de
5 afios que es lo que normalmente
dura este derecho.

En consecuencia, si en una
pequefia compaiiia productora de
"software", con capital relativa-
mente bajo, produjo al cabo de
varios meses de intenso trabajo un
programa normalizado, con
aplicacién a un namero relativa-
mente alto de actividades, y, por
consiguiente, con un mercado
potencial halagador, puede optaren
el mejor de los casos por llevar los
costos de produccién a las cuentas
de activos diferidos y amortizarlo
durante un tiempo entre 3 y 5 afios.

Este tratamiento es aconsejable
en el caso de que la empresa es-
tuviera iniciando operaciones, o sus
ventas en el periodo fueran bajas,
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permitiendo la posibilidad de des-
contar parte de los gastos de los in-
gresos provenientes de las ventas en
periodos futuros. Esto seria una
ventaja desde el punto de vista
tributario.

La misma observacién es per-
tinente en el caso de que una firma
distinta a la productora fuera la que
"adquiriera" el programa para
aplicarlo a sus actividades; ella
puede optar por capitalizarlo o
deducirlo como gasto del periodo.
No obstante antes de tomar la
decisién debera observar:

- Qué tan significativo es el valor
en relacién con el volumen de
operaciones de la empresa y el
tamario de la misma.

- Qué efectos tributarios produce
el tomar una u otra decisién.
Desde el punto de vista del pro-

veedor, los ingresos procedentes
por la concesién de licencias,
pueden ser declarados en su
totalidad dentro del periodo o par-
cialmente cuando los trata como
una renta diferida durante el tiempo
de vigencia del contrato.

Esta operacién podria ser engor-
rosa si se procesara en un sistema de
contabilidad manual, donde habria
que hacer el cdlculo para un niimero
muy grande de clientes que presen-
tan contratos hechos en épocas dis-
tintas y a precios diferentes. Pero
estos programas ya existen en el
mercado y considero que su no
aplicacién seria un absurdo en este
tipo de empresas.

Desde el punto de vista contable
y financiero no debe emplearse un
criterio tnico para tratar las inver-
siones realizadas en "software"; el
contador en cada caso deberd medir
las consecuencias que acarrearia la
decisién desde el punto de vista
tributario, en el caso de que decida
llevar su valor a las cuentas de capi-
talfijo o a las que componen el capi-
tal circulante.

Convenios

Convenio
Fundacion Corona -
Facultad de Ciencias
Economicas,

Universidad Nacional
Danisa M. Bencic Cardenas*

La facultad de Ciencias
Economicas de la Universi-
dad Nacional y la Fundacién
Corona, han celebrado un
convenio cuya finalidad es la
de facilitar las practicas em-
presariales de los estudiantes
de Administracién de Empre-
sas, Contaduria y Economia
de la citada Facultad en el
conjunto de las microempre-
sas atendidas por la mencio-
nada Fundacion. Esta es una
forma mediante la cual la Uni-
versidad se vincula a la socie-
dad a través de la prestacion
de una serie de servicios de
asesoria empresarial que re-
dundarén no solo en el forta-
lecimiento de la microempre-
sa y del microempresario, si-
no en la formacion de los
nuevos profesionales.

* Coordinadora Comisién Académica,
AE.UN. (Asociacién de Estudiantes de
Administraciéon de Empresas, Univer-
sidad Nacional.)

Una vez deducido el costo del
programa (en el caso de la empresa
vendedora), casi todos los ingresos
obtenidos por la venta de copias del
mismo, se constituyen en ganancia
extraordinaria, que se ver4 afectada
unicamente por los costos inver-
tidos en los soportes técnicos que
van a contener las copias adicio-
nales, mas los gastos de administra-
cién y ventas correspondientes.

En el caso de la empresa com-
pradora no habria ningtin problema
si su valor fuera capitalizado o
deducido como gastos del periodo
(decisién que tiene que ver con el
monto de la inversion).

En cualquiera de los dos casos
seguira haciendo uso del activo
como un medio de produccién y no
aparecera en las cuentas del balance
pero, sin embargo, estd con-
tribuyendo al éxito de las opera-
ciones de laempresa.

Qué hacer cuando el valor de
un programa es alto

Cuando una empresa adquiere
en alquiler (obtiene licencia de uso)
un programa durante un nimero
determinado de afios, el pago que
hace por él debe tratarlo como un ac-
tivo diferido amortizable durante el
mismo tiempo, en partes alicuotas.
Si se incurre en un gasto anual por
servicio de mantenimiento, cargara
a gastos lo pagado.

La empresa proveedora de
programas, deberd hacer todo lo
contrario, es decir, el dinero recibido
deberd tratarlo como una renta
prepagada, es decir, como una renta
anticipada de la cual s6lo abonar4
en el periodo la parte correspon-
diente, de acuerdo con el contrato, y
en las cuentas del balance debera
aparecer una cuenta del pasivo
denominada "Rentas de licencia de
Programas, recibidas por an-
ticipado". [¢]



